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NEKA PITANJA U VEZI SA PONUDOM
I PRIHVATOM PREMA BECKOJ KONVENCIJI

Promet roba i usluga na medunarodnom trzistu danas se u znacaj-
nom delu odvija po rezimu Becke konvencije o medunarodnoj prodaji ro-
be kojoj je pristupilo preko 60 drZava. Postizanje saglasnosti volja putem
ponude i njenog prihvata prema odredbama ove konvencije predmet je
proucavanja u ovom radu, u kome se na pocetku obraduje pitanje uslova
koje treba da zadovolji jedna izjava da bi se smatrala ponudom. S tim u
vezi posebna paznja je posvecena pitanju protivurecnosti izmedu clano-
va 14. i 55. Konvencije, o cijem znacenju se u pravnoj teoriji i u sudskoj
praksi srecu razliciti stavovi. Pored toga, analiziraju se i odredbe koje
ureduju pitanje pravnog dejstva ponude i njenog prihvata, koje su intere-
santne zato Sto predstavijaju rezultat kompromisa zasnovanog na razlici-
tim konceptima koji o tome postoje u uporednom pravu

Kljucne reci: promet roba i usluga na medunarodnom trzistu; Becka
konvencija; saglasnost volja; pravno dejstvo ponude, .

Uvod

Saglasnost o elementima ugovora je od sustinske vaznosti za njegovo za-
kljucenje i ona mora postojati makar kada su u pitanju bitni elementi ugovora.
Kod ugovora o prodaji to su, po pravilu, predmet i cena mada se u uporednom
pravu kod trgovackih kupoprodaja u uporednom pravu ¢esto cena ne odreduje
kao bitni sastojak ugovora! ve¢ je moguée da se ona utvrdi i na osnovu dispo-
zitivnih odredbi propisa koji je izvor prava u konkretnom slucaju.

! Cena nije bitni sastojak ugovora o medunarodnoj prodaji robe u zemljama anglo-
saksonskog prava ali i u mnogim drugim zemljama koje su svoj pravni sistem izgradile
na tradiciji rimskog prava, na primer u naSem pravu (¢lan 462. stav 2. Zakona o obliga-
cionim odnosima Srbije, ,,SI. list SFRJ* br. 29/78, 39/85, 45/89 i 57/89, ,,SI. list SRJ",
br. 31/93 1,,S1. list SCG*, br. 1/2003).
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Pitanje postojanja saglasnosti za zakljucenje ugovora o medunarod-
noj prodaji robe moze se analizirati kroz ponudu i njen prihvat kada stra-
ne ugovornice na taj na¢in razmene svoje saglasne volje.2 Ovo pitanje je
posebno interesantno kod medunarodnih ugovora, gde se ugovaraci suo-
Cavaju sa posebnim teskocama zbog pripadnosti razli¢itim drzavama i
otezanog sporazumevanja jer, po pravilu, ne govore istim jezikom. Pored
toga, ugovorne strane ¢esto imaju i razli¢ita poimanja pravnih termina
koje koriste jer pripadaju razli¢itim pravnim sistemima pa kada je o po-
nudi i njenom prihvatu, na primer, re¢, one mogu imati sasvim drugacija
gledista o njihovom pravnom znacaju, o obaveznosti ponude, o roku u ko-
me ona obavezuje odnosno da li uopste obavezuje, o znacaju izmenjenih
uslova ponude u izjavi o njenom prihvatu i slicno.

Pravila o zakljuCenju ugovora odnosno regulisanje ponude i njenog
prihvata je dugo vremena bilo iskljucivo u domenu nacionalnih propisa.
Danas, medutim, ovo pitanje ureduju 1 neke medunarodne konvencije od
kojih posebno mesto zauzima Konvencija Ujedinjenih nacija o meduna-
rodnoj prodaji robe usvojena u Becu 1980. godine. Ona se izdvaja zbog
znacaja koji ima u uporednom pravu i to ne samo zbog velikog broja ra-
tifikacija i njene Siroke primene,? veé i zbog uticaja koji vrsi na reSenja
nacionalnih izvora prava koji ureduju ovaj ugovor.

1. Osvrt na istorijat rada na Beckoj konvenciji

Prvi znacajniji rad na unifikaciji prava medunarodne prodaje medu-
narodnim dokumentom, u sklopu koga se radilo i na zakljucenju ugovo-
ra, predstavljaju Haski jednoobrazni zakoni. Nastali su kao plod inicijati-

2 Ugovor je, osim prihvatom ponude, moguée zakljuiti i svakim drugim ponaSa-
njem koje ukazuje na nameru strana da se ugovorom obavezu. Tako, na primer, ponude-
ni moze platiti cenu bez odasiljanja obavestenja ponudiocu da prihvata njegovu ponudu
i tako izraziti svoj prihvat (obi¢no se u ovom slucaju trazi da je ovaj oblik izrazavanje
volje predviden samom ponudom ili proizlazi iz prakse koju su strane izmedu sebe us-
postavile ili iz obicaja. Videti ¢lan 18. stav 2. Becke konvencije, ¢lan 39. stav 2. Zakona
o obligacionim odnosima Srbije i dr).

3 Konvencija Ujedinjenih nacija o ugovorima o medunarodnoj prodaji robe (United
Nations Convetion on Contracts for the International Sale of Goods) ratifikovana je u
preko 60 drzava. Jugoslavija je medu prvima ratifikovala Becku konvenciju i ona je kod
nas stupila na snagu 1988. godine i objavljena je u “Sluzbeni list SFRJ”- Medunarodni
ugovori br. 10/1 1984. godine.
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ve Medunarodnog instituta za unifikaciju privatnog prava (UNIDRO-
IT),% koji je jos 1931. godine obrazovao Specijalnu komisiju za izradu
odgovarajucih akata o ugovoru o medunarodnoj prodaji robe. Nakon tro-
godisnjeg rada Komisija je 1935. godine okoncala rad na prva dva teksta
Nacrta Jednoobraznih zakona o prodaji robe, koji su tek po zavrsetku
Drugog svetskog rata prezentovani na diplomatskoj konferenciji odrzanoj
u Hagu 1951. godine. Vlade drzava koje su ucestvovale na Haskoj konfe-
renciji su odobrile osnovne odredbe Rimskog Nacrta, ali istovremeno su
sugerisale da se izvrSe jos neke izmene da bi predlozeni akti bili prihva-
tljivi. Nakon vise od deset godina rada na Haskoj Konferenciji za medu-
narodno privatno pravo odrzanoj 1964. godine usvojene su dve konven-
cije: Jednoobrazni zakon o zakljucenju ugovora o medunarodnoj prodaji
robe (Uniform Law on the Formation of Contracts for the International
Sale of Goods - ULFIS) 1 Jednoobrazni zakon o medunarodnoj prodaji ro-
be (Uniform Law on the International Sale of Goods - ULIS).> Obe kon-
vencije su stupile na snagu, ali nikada nisu bile u Sirokoj primeni posto ih
je ratifikovalo samo osam drZava.®

Interesovanje za unifikaciju prava medunarodne prodaje robe meduna-
rodnim aktima nije opalo i pored toga sto Haski jednoobrazni zakoni nisu is-
punili ocekivanja. Naprotiv, rad na ovom planu je nastavljen ¢im su se za to
stekli uslovi 1 ve¢ 1966. godine je osnovana Komisija UN-a za medunarodno
trgovinsko pravo (United Nations Commision on International Trade Law -
UNCITRAL) sa ciljem da promovise unifikaciju i harmonizaciju meduna-
rodnog trgovinskog prava. Na prvom zasedanju Komisije, odrzanom 1968.
godine, odluceno je da prioriteti u njenom radu budu medunarodna prodaja
robe, medunarodna pla¢anja i trgovinske arbitraze.’

4 International Institute for the Unification of Private Law; Institut International
pour L Unification du Droit Prive, osnovan 1926. godine kao organ Lige Naroda, sa se-
distem u Rimu.

> O istorijatu nastanka Haskih jednoobraznih zakona videti kod Goldstajn, A, Pra-
vo medunarodne kupoprodaje, Beograd, 1961, str. 27-28 i str. 73-74, kao i u publikaci-
ji UNCITRAL-a koju izdaje istoimeni organ, Njujork 1986. godine, str. 21-23

6 Haske jednoobrazne zakone ratifikovale su Belgija, Gambija, Italija, Izrael (koji
je ratifikovao samo ULIS), Luksemburg, Holandija, SR Nemacka, Velika Britanija i San
Marino.

7 O osnivanju i ciljevima UNCITRAL-a detaljnije videti na sajtu Komisije,
www.uncitral.org
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Kada je o medunarodnoj prodaji robe re¢, UNCITRAL je jos 1969.
godine osnovao Radnu grupu sa zadatkom da pripremi predlog novog
uniformnog prava na osnovu Haskih jednoobraznih zakona. U Zelji da se
ne ponovi greska napravljena prilikom izrade tih zakona, na izradi teksta
medunarodne konvencije ovaj put je radio zaista internacionalni tim eks-
perata.® Takvim pristupom je omoguéeno da se formulacije donose na
osnovu uvida u razlike izmedu pojedinih nacionalnih pravnih sistema kao
i posebnih interesa razlicitih drzava (npr. industrijski razvijenih zemalja i
zemalja treceg sveta). Time je obezbeden jedan od bitnih preduslova da
se pripremanom aktu pruze najbolji izgledi da bude prihvatljiv za drzave
razli¢itog pravnog, socijalnog i ekonomskog sistema.

U martu i aprilu 1980. godine je u Becu odrzana Konferencija na ko-
joj su 42 drzave od prisutnih 62 glasale u prilog konacne verzije Konven-
cije Ujedinjenih nacija o ugovorima o medunarodnoj prodaji robe (Uni-
ted Nations Convention on Contracts for the International Sale of Goods),
poznate pod nazivom Becka konvencija. Clanom 99. Konvencije predvi-
deno je da ce stupiti na snagu 12 meseci posle deponovanja desetog in-
strumenta ratifikacije, prihvatanja, odobravanja ili pristupanja i ispunje-
njem tog uslova Konvencija je stupila na snagu 1. januara 1988. godine.’
Ova konvencije je ratifikovana u preko 60 drzava Sirom sveta Sto je Cini
jednim od najznadajnijih izvora prava medunarodne prodaje. 10

Becka konvencija, za koju se moze reci da predstavlja rezultat pede-
set godina rada na unifikaciji prava medunarodne prodaje robe, u sustini,
predstavlja reviziju Haskih jednoobraznih zakona. Vodilo se racuna da se
za $to veci broj pitanja pronade odgovarajuce resenje i tezilo se kompro-
misu izmedu pravila common law, prava istoénih zemalja i predloga ze-
malja u razvoju.

8 Vodilo se rauna o ravnomernoj zastupljenosti razli¢itih regija sveta pa su Zapad-
ne zemlje dobile 9 mesta, Latinska Amerika 6, Istocna Evropa 5, Afrika 9 1 Azija 7. Od
drzava Clanica se trazilo da vode racuna o tome da njihovi predstavnici poseduju isku-
stvo u oblasti medunarodne prodaje.

9 Vise o ovome kod Schlechtriem, P., Uniform Sales Law - The UN Convention on
International Sale of Goods, Bec, 1986, str. 16-20

10 Jugoslavija je medu prvima ratifikovala Becku konvenciju i ona je kod nas stu-
pila na snagu 1988. godine. U isto vreme Konvencija je stupila na snagu i u Argentini,
Egiptu, Kini, Francuskoj SAD, Madarskoj, Lesotu, Meksiku, Siriji i Zambiji.
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2. Zakljucenje ugovora po Beckoj konvenciji

Odredbe Konvencije koje se odnose na zakljuenje ugovora grupisa-
ne su u njen Drugi deo u okviru ukupno jedanaest odredbi (Clanovi 14. do
24). Resenja koja ove odredbe sadrze rezultat su kompromisa izmedu
razliCitih pravnih sistema i ustupci su se pravili kako prema zahtevima
zemljama common law (ponuda i njen prihvat) i tako i1 zahtevima socija-
listickih zemalja i zemalja u razvoju (bitni elementi ugovora). Nacin na
koji su ove odredbe formulisane u konacnoj verziji Konvencije ipak nije
bio prihvatljiv za neke drzave zbog Cega su one zahtevale da se predvidi
mogucnost iskljucenja njihove primene prilikom ratifikacije. Da bi se po-
stiglo Sto Sire prihvatanje Konvencije ovaj zahtev je prihvacen pa je Cla-
nom 92. predvideno da drzave potpisnice mogu u odnosu na Drugi deo
Konvencije staviti rezervu i ovo pitanje ostaviti u domenu nacionalnog
prava.!l

2.1. Ponuda za zakljucenje ugovora;
posebno o odnosu clanova 14. i 55.

Prva tema koja otvara pitanje zakljucenja ugovora je odredenje ponu-
de 1 njenog razlikovanja od drugih inicijativa koje mogu voditi nastanku
ugovora (na primer, od ponude za pregovore ili poziva na ponudu). Kon-
vencija postavlja uslove koje treba da zadovolji jedna izjava da bi se sma-
trala ponudom i da bi njeno prihvatanje dovelo do zakljucenja ugovora.
To su sledeci uslovi: da je re¢ o predlogu za zakljucenje ugovora, da je
upucena jednom ili viSe odredenih lica, da ukazuje na nameru ponudioca
da se obaveZe!? i da bude odredena u pogledu oznacenja robe i cene, bi-
lo da "izri¢ito ili precutno utvrduje koliCinu i cenu ili sadrzi elemente za
njihovo utvrdivanje." (Clan 14. stav 1.).

Prva tri uslova se uobicajeno postavljaju u vezi sa ponudom u upo-
rednom pravu i oni ne zahtevaju posebno analiziranje, za razliku od ce-
tvrtog uslova, koji privlaci paznju zbog nacina na koji je odreden. Pred-
vidanje da ponuda mora da sadrzi ne samo odredenje predmeta ugovora,

I Ovu rezervu stavile su, na primer, skandinavske zemlje Danska, Norveska, Fin-
ska 1 Svedska.

12 Kada jedno lice uéini predlog za zakljuenje ugovora, pretpostavlja se da ono
ima i nameru za obavezivanjem, zbog Cega je nuzno da u nedostatku takve namere upu-
ti odgovarajuce obavestenje ako ne zeli da bude vezan predlogom koji je ucinio.
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vec i cene za robu ili bar elemente na osnovu kojih bi se mogla utvrditi,
znaci da prihvat ponude koja ne sadrzi oba navedena elementa ne bi mo-
gao da dovede do zakljucenja ugovora prema odredbama ovog meduna-
rodnog akta. 13 Medutim, u praksi medunarodne trgovine takvi ugovori se
zakljuCuju i, uglavnom, izvrsavaju bez vec¢ih problema posto nacionalna
prava, koja se na njih primenjuju, po pravilu, sadrze dispozitivne odred-
be koje popunjavaju ovu prazninu u ugovoru.

Ono S$to zbunjuje kada je o BeCkoj konvenciji re¢ je da ona, upr-
kos nedvosmislenom pravilu u pogledu obaveznosti odredenja cene u
ponudi te, u vezi sa tim, nemoguc¢noscu zakljucenja ugovora prihva-
tom ponude koja taj element ne sadrzi, ipak predvida dispozitivno pra-
vilo o odredivanju cene kod ugovora koji su valjano zakljuceni, a ko-
ji ne sadrze odredbe o tome (Elan 55).!1% Ova dva, na prvi pogled, su-

13 Ovo resenje bitno je razli¢ito od reSenja domaéeg prava. Zakon o obligacionim
odnosima postavlja opste pravilo u ¢lanu 462. stav 1. da da ugovor o prodaji nema prav-
no dejstvo ako cena nije odredena ili odrediva, odnosno da sadrzi dovoljno podataka na
osnovu kojih bi se ona mogla odrediti. Medutim, stavom 2. istog ¢lana predvida se od-
stupanje od izlozenog pravila, po kome kod ugovora u privredi cena nije bitni element
ugovora tako da kada cena kod ovih ugovora nije odredena niti je odrediva "kupac je du-
zan platiti cenu koju je prodavac redovno naplac¢ivao u vreme zakljucenja ugovora, a u
nedostatku ove razumnu cenu", pri c¢emu se u stavu 3. odreduje Sta se smatra razumnom
cenom. Sli¢no pravilo bilo je sadrzano i u ¢lanu 223. Opsteg imovinskog zakonika za
Crnu Goru po kome "kad ko naruci kakvu stvar, a cijena joj ostane neodredena, uzimlje
se, da je srednja trzna (pazarska) cijena, u vrijeme kad je narucena i u mjestu u koje je
narucbina poslata, osim ako je ipace uglavljeno, ili same prilike $to drugo ne donose. U
uporednom pravu su takode zastupljena slicna reSenja, na primer u Kanadskom Sale of
Goods Act (Clan 12. stav. 2. 1 3) prema kome se uzima u obzir "razumna cena". Isto je i
u Engleskom Sale of Goods Act (Clan 8. stav 1), dok Norveski Sale of Goods Act (§45)
predvida da je u tom slucaju kupac duzan da plati cenu koja se redovno naplac¢ivala u
vreme zakljuCenja ugovora za istu robu prodatu pod sli¢nim uslovima u istoj oblasti tr-
govine, a ako takve cene nema onda razumnu cenu prema prirodi i kvalitetu stvari i osta-
lim okolnostima konkretnog slucaja U francuskom pravu je cena bitan element ugovora
i ako u vezi sa njom nema saglasnosti onda ni ugovor ne moze nastati (¢lan 1591. Code
Civil).

14 Odredba ¢lana 55. uneta je u tekst Konvencije na insistiranje skandinavskih ze-
malja, glasi: "Kada je ugovor valjano zakljucen a da cena za prodatu nije u ugovoru ni
izricito ni precutno odredena niti u njemu ima odredbi na osnovu kojih bi se mogla utvr-
diti, smatrace se, ako nije suprotno navedeno, da su strane precutno pristale na cenu ko-
ja se u trenutku zakljucenja ugovora redovano naplacivala u odnosnoj struci za takvu ro-
bu prodatu pod slicnim okolnostima".



My Katarina Jovicic: NEKA PITANJA U VEZI SA PONUDOM I PRIHVATOM... 191

protna pravila, stvaraju dilemu u pogledu njihovog smisla i postavlja se
pitanje u kakvoj su vezi odredbe ¢lana 55. sa odredbama Clana 14. stav 1.
Konvencije.

2.1.1. Stavovi doktrine

U pravnoj teoriji u vezi sa ovim pitanjem nailazimo na razlicita gle-
dista. Po jednom shvatanju, koje zastupa profesor Hannold, smatra se da
je prema Beckoj konvenciji ipak moguce zakljuciti punovazan ugovor na
osnovu ponude kojom nije uredeno pitanje cene za robu i to iz najmanje
dva razloga: prvo, zato Sto to direktno proizlazi na osnovu odredbi ¢lana
55. Konvencije, i drugo, zato Sto strane imaju pravo da svojom voljom, u
skladu sa ¢lanom 6. Konvencije, iskljuCe od primene dispozitivne odred-
be njenog Clana 14, koje namecu obavezu odredivanja cene za robu u po-
nudi. Navodi se da nije sporno da Clan 14. govori o formalnim uslovima
potrebnim da bi se odredena izjava smatrala ponudom, ali treba imati u
vidu da on ne ureduje pitanje uslova punovaznosti ugovora. Ono je poseb-
no uredeno clanom 4, po kome "ako nije drukcije predvideno ovom Kon-
vencijom ona se ne odnosi na: a) punovaznost ugovora..."13

Sam ¢in zakljuCenja ugovora bez odredivanja cene upucuje na zaklju-
cak da su strane zelele da bas tako urede svoj ugovor. Njihovo kasnije po-
nasanje, na primer, izvrSenje ugovornih obaveza uprkos tome $to ugovor
ne sadrzi odredbu o ceni robe to, takode, potvrduje.!® U praksi meduna-
rodne trgovine jeste uobicajeno da se ugovori zakljucuju iz dva koraka:
slanjem ponude i njenim prihvatanjem. Medutim, moguce je da ugovor
nastane i izvrSavanjem neke radnje, na primer odasiljanjem robe ili pla-
canjem cene, kada se namere stranaka utvrduju na osnovu relevantnih
okolnosti slucaja ukljucujuci i njihove pregovore, medusobnu praksu,
obicaje i svako drugo docnije postupanje (Clan 8. stav 3.).

I profesor Kazuaki Sono, takode, podrzava izloZeni stav i navodi da
"u odnosu na pitanje cene robe, nije nuzno da ona bude odredena ili od-

150 ovome videti detaljnije kod Hannold, O. J., Uniform Law for International Sa-
les of Goods under the 1980. United Nations Convention, Hag, Kluwer Law, 1999, str
151-154

160 ovom detaljnije kod Hannold, O. J., Uniform Law for International Sales of
Goods under the 1980. United Nations Convention, Hag, Kluwer Law, 1999, str 146-
157. Pored toga videti Schlechtriem, P., The Experience with Uniform Sales Laws in the
Federal Republic of Germany, Juridisk Tidskrift 1991-1992, str. 18-19
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rediva u vreme zakljucenja ugovora... Mnoga nacionalna prava predvida-
Jju mehanizam za utvrdivanje cene u slucajevima kada punovazno zaklju-
Cen ugovor ne sadrzi odredbe koje se na to odnose, bilo izricito ili precut-
no. I Becka konvencija, takode, predvida takav mehanizam (u clanu
55).m7

Suprotno misljenje, medutim, zastupa profesor Fransworth, koji sma-
tra da ponuda za zakljucenje ugovora koja ne sadrzi odredenje u pogledu
cene, ne moze biti ponuda u smislu ¢lana 14. Konvencije, zbog Cega nje-
no prihvatanje ne proizvodi dejstvo zakljuéenja ugovora. Clan 55. nije
podoban da takve ponude ucini valjanim posto on "...na nesrecu se odno-
si samo na ugovore koji su punovazno zakljuceni"..., zbog Cega bi treba-
lo prethodno da postoji valjano zaklju¢en ugovor da bi uopste moglo do-
¢i do njegove primene. A da li je zakljuCeni ugovor punovazan ili ne, te
da li ¢e uopste biti moguce primeniti ¢lan 55. radi popunjavanja prazni-
ne u pogledu cene robe zavisi od toga da li strane pripadaju drzavama ko-
je su iskoristile pravo da stave rezervu u odnosu na Deo II Konvencije
(¢lanovi 14-24 koji ureduju pitanje zakljuCenja ugovora). Ako je u pita-
nju drzava koja je stavila takvu rezervu, onda ¢e se na osnovu njenog ma-
terijalnog prava prosudivati da li je zakljuceni ugovor punovazan i kada
se ispostavi da jeste, tek tada dolazi u obzir primena clana 55. i njegovih
dispozitivnih odredbi u odnosu na cenu.'®

Uporedujuci izloZzena shvatanja uocava se da se ona bitno razlikuju
po tome $to prvo smatra da su Clanovi 14. 1 55. medusobno povezani i da
ih treba zajedno primenjivati, dok drugo polazi od toga da je svaki Clan
poseban i da njihovo zajednicko Citanje nije moguce.

Na prvi pogled, izgleda da je drugo misljenje lakse braniti: nema ni-
Ceg nejasnog u tumacenju ¢lana 14. koji predvida da ponuda za zakljuce-

17 Kazuaki Sono, Formation of International Contracts Under the Vienna Conven-
tion: A Shift Above the Comparative Law, u Dubrovnik Lectures 1, 2 (urednici Petar Sar-
Cevic i Paul Volken, 1986) str. 111, 120-21. Videti takode Sevon, L., Obligations of the
Buyer Under the UN. Convention On Contracts for the International Sale of Goods, u
istom zborniku, str. 203, 208 ("Clan 14. mora se Citati zajedno sa ¢lanom 55").

18 John E. Murray, Jr., An Essay on the Formation of Contracts and Related Mat-
ters Under the United Nations Convention on Contracts for the International Sale of Go-
ods, 8 J.L. & COM. 11 (1988), navedeno prema Amato, P., UN. Convention on Contract
for International Sale of Goods - The Open Price Term and Uniform Application: An
Early Interpretation by the Hungarian Courts u 13 Journal of Law and Commerce,
1993, str. 8-9
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nje ugovora mora u sebi sadrzati i odgovarajuce odredbe o ceni za robu
koja je predmet ugovora, dok ¢lan 55. govori o ceni za robu kada je ugo-
vor ve¢ punovazno zakljucen. Iz toga sledi da, prema onome §to je pred-
videno Konvencijom, nije moguce zakljuciti punovazan ugovor ako ponu-
da ne sadrzi i odredbe o ceni, zbog Cega, dalje, nije moguce primeniti ni
¢lan 55. na takve ugovore posto oni ne mogu ni biti zakljuceni.

Iako je ovaj argument ubedljiv, Cini se da gubi na tezini zbog neflek-
sibilnosti 1 ignorisanja realnosti 1 potreba savremenog medunarodnog tr-
govinskog prometa. A upravo to nas vodi do kljunog pitanja: da li je cilj
Konvencije bio da nedostatak cene u ponudi bude fatalan po ugovor u ce-
lini ili ne? Ako se ima u vidu da ¢lan 55. popunjava pravnu prazninu u
pogledu cene, a da Konvencija ne sadrzi ni jednu drugu odredbu kojom
se popunjavaju praznine u pogledu ostalih bitnih elemenata ponude
(predmet ugovora, koliCina robe), onda se Cini da nije pogresno posma-
trati Clanove 14. 1 55. zajedno i zakljuciti da ugovor moze biti punovazan
i kada ne sadrzi odredenje cene. 1°

Cena moze biti odredena izriCitom voljom strana (Clan 14.2), njiho-
vom precutnom voljom (¢lan 8.3.) ili na osnovu ¢lana 55. Primenom op-
Steg principa sadrzanog u Konvenciji da se o nameri strana ugovornica
zakljucuje na osnovu relevantnih okolnosti slucaja, pregovora, medusob-
no uspostavljene prakse, obiCaja i svakog docnijeg ponasanja (Clan 8. stav
3.), te u skladu sa principom ocuvanja ugovora, ugovor bi trebalo smatra-
ti punovaznim. I zaista, Clan 55. Konvencije se primenjuje upravo na ta-
kve situacije. Samo bi povrsno Citanje Konvencije bez uzimanja u obzir
njenog sadrzaja u celini i bez uvazavanja principa na kojima pociva do-
velo du suprotnog zakljucka.?0

Cinjenica je da strane nece uvek obratiti posebnu paznju na uredenje
cene u jednom ugovoru s obzirom da brojni nacionalni propisi, pod ¢ijim
uticajem se formira njihovo misljenje, sadrze odredbe po kojima je za-
kljuCenje ugovora moguce i bez takvog dogovora. S druge strane, ne tre-
ba gubiti iz vida da Konvenciju primenjuju 1 sudovi, koji deluju pod uti-
cajem istih tih propisa, zbog ¢ega i oni mogu odredbe Konvencije protu-
maciti shodno njihovim pravnim pravilima. Tako se lako dolazi do kraj-

190 ovome videti detaljnije kod Koneru P., The International Interpretation of the
UN Convention on International Sale of Goods: An Approach Based on General Princi-
ples, u 6 Minnesota Journal of Global Trade (1997) str. 148

20 Detaljnije videti: Koneru P., op. cit, str. 149
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njeg rezultata da razliciti sudovi iste odredbe tumace na razlicit nacin Sto,
posebno u slucajevima protivurecnosti u samom tekstu Konvencije, vodi
nesigurnosti i nerazumevanju.

Kada je o tumacenju ¢lanova 14. i 55. re¢, zanimljiv i, misljenja smo,
prihvatljiv predlog daje P. Koneru, po kome bi ova dva ¢lana trebalo tu-
maciti "onako kako bi ih razumno lice istih svojstava kao i druga strana
shvatila u istim okolnostima".*! To zna&i da ako bi razumna osoba kon-
kretnu transakciju smatrala obavezujucom uprkos tome Sto cena za robu
nije usaglasena, nameru ugovornih strana bi, primenom ¢lana 8. stav 2.
Konvencije,?? trebalo razmotriti u odnosu na shvatanje koje bi s tim u ve-
zi imalo razumno lice. Pri tome se mora voditi rauna o svim relevantnim
okolnostima slucaja, ukljucujuci pregovore strana ugovornica, praksu ko-
ju su medusobno uspostavile, obicaje i svako docnije njihovo ponasanje
(stav 3. ¢lana 8.).23 Na ovaj nacin bi mogle biti prevazidene nejasnoce u
znacenju odredbi Clanova 14. 155, a time bi se postiglo i o¢uvanje §to ve-
¢eg broja ugovora na snazi.

2.1.2. Sudska praksa

Osim teorije, ovim pitanjem bavila se i sudska praksa za koju se mo-
ze konstatovati da je tim povodom bila prilicno neujednacena. Tako je, na
primer, Apelacioni sud Grenobla u svojoj odluci od 26. aprila 1995. godi-

21 Na istom stanovistu, koje upucuje na primenu élana 8. stav 2. Konvencije u ovom
kontekstu je i John E. Murray, Jr., An Essay on the Formation of Contracts and Related
Matters Under the United Nations Convention on Contracts for the International Sale
of Goods, 8 J.L. & COM. 11 (1988). ), navedeno prema Amato, P., U.N. Convention on
Contract for International Sale of Goods - The Open Price Term and Uniform Applica-
tion: An Early Interpretation by the Hungarian Courts u 13 Journal of Law and Com-
merce, 1993, str. 24.

22 Clan 8. Konvencije ureduje pitanje tumacenja izjava ugovornih strana i predvida
opste pravilo po kome ih treba tumaciti u skladu sa namerom strane koja je izjavu dala
kada je druga strana znala tu nameru ili joj ona nije mogla biti nepoznata. Stavom 2. ure-
dene su situacije na koje se navedeno opste pravilo ne moze primeniti i predvideno je da
se izjave i druga ponasanja jedne strane tumace ,,... onako kako bi iz razumno lice istih
svojstava kao druga strana shvatila u istim okolnostima®.

23 Clan 8. stav 3. Konvencije glasi: “Prilikom utvrdivanja namere jedne strane ili
shvatanja koje bi imalo razumno lice, vodi¢e se racuna o svim relevantnim okolnostima
slucaja ukljucujuci njihove pregovore, praksu koju su strane medusobno uspostavile,
obicaje i svako docnije ponasanje strana”.



My Katarina Jovicic: NEKA PITANJA U VEZI SA PONUDOM I PRIHVATOM... 195

ne, u sporu po tuzbi italijanskog prodavca protiv francuskog kupca zbog ne-
placanja cene povodom ugovora o prodaji konditorskih proizvoda, resio spor
upravo primenom odredbi ¢lana 8. st. 2. 1 3. BeCke konvencije. Naime, kupac
je prigovorio da nije platio robu zato Sto cena nije bila predvidena ugovorom,
a prodavac se pozvao na odredbe Clana 55. i zatrazio da se ona odredi u skla-
du sa njim. Kupac se usprotivio predlogu prodavca s obzirom da je trziSna
cena za istu robu bila veca u vreme zakljucenja ugovora nego u momentu ka-
da se pitanje postavilo i zatraZio je da se ona umanji s obzirom na pomenutu
razliku. Resavajuci o zahtevima stranaka sud je cenio Cinjenicu da je kupac
preuzeo robu od prodavca a da mu nije prigovorio na cenu. Takvo postupa-
nje je, shodno st. 2. 1 3. Clana 8. Konvencije protumaceno kao prihvatanje ce-
ne koju odredi prodavac, zbog Cega je tuzeni, kupac, osuden da plati onako
kako je zahtevao prodavac.2*

U jednom drugom slucaju, koji je reSavao Metropoliten sud u Budim-
pestiZ® po tuzbi nemackog preduzeca protiv tuzenog madarskog preduze-
¢a zbog neplacanja cene za isporucenu robu i kamate, sud je postupio na
slican nacin. On je u obrazlozenju svoje odluke od 24. marta 1992. godi-
ne naveo da se koliCina, kvalitet i cena robe utvrduju na osnovu medusob-
no ustanovljene prakse izmedu ugovornih strana.2®

Nasuprot ovim odlukama, Vrhovni sud Madarske je u poznatom slu-
caju Pratt & Whitney v. Malev, The Hungarian Airlines, u kome je ame-
ricki tuzilac tuzio madarsko preduzece zbog neplacanja cene za isporuce-
nu robu odlucio da ugovor, koji je zakljuCen bez odredenja cene odnosno
bez naznacenja elemenata preko kojih bi se ona mogla utvrditi, nije puno-
vazan. Ovaj slucaj je poznat upravo po tome Sto je sud propustio da se
odredi prema vise pitanja koja se u vezi sa nedostatkom odredenja cene u
ponudi i njenim uticajem na punovaznost ugovora mogu postaviti, vec je
veoma Sturim obrazloZenjem, bez osvrtanja na odredbe ¢lana 55. Kon-
vencije, presudio kako je navedeno.?’

24 Enterprise Alain Veyron v. Soc. E. Ambrosio od 26 aprila 1995, dostupno na
http://cisgw3.law.pace.edu/cases/950426f1.html

25 Re¢ je o sudu druge instance.

26 Adamfi Video Production GmbH v. Alkotok Studiésa Kisszovetkezet, odluka Me-
ropoliten suda u Budimpesti od 24 marta 1992, dostupno na http://cisgw3.law.pa-
ce.edu/cases/920324h1.html

2T Pratt & Whitney v. Malev, The Hungarian Airlines, dostupno na
http://cisgw3.law.pace.edu/cases/920925h1.html
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2.2. Pravno dejstvo ponude

Pitanje pravnog dejstva ponude ureduje ¢lan 15. Konvencije, po kome ona
obavezuje ponudioca na taj nacin da on ne moze spreciti nastanak ugovora ka-
da ponudeni, u granicama roka trajanja ponude, izjavi da je prihvata. Mome-
nat od kada ponuda obavezuje opredeljen je prema teoriji prijema, Sto znaci da
ona proizvodi dejstvo od trenutka kada stigne ponudenom. Takvo reSenje u
uporednom pravu preovladuje u kontinentalnim pravnim sistemima, dok dr-
zave common law, po pravilu, prihvataju teorija odasiljanja (dispatch theory),
po kojoj ponuda obavezuje ve¢ od trenutka kada je ponudilac otposalje ponu-
denom. Rizik za zadocneli ili izgubljeni prihvat, po ovoj teoriji, leZi na ponu-
diocu.

Posto ponuda proizvodi dejsvo od trenutka kada stigne ponudenom, lo-
gicno je da on ne moze na nju odgovoriti pre nego Sto je primi, ¢ak i ako je za
ponudu saznao na neki drugi nacin.?® To je zato $to ponudilac nije vezan po-
nudom sve dok ona ne stigne ponudenom i moze je promeniti ili povuci sve
dok ona ne bude primljena od strane ponudenog.

Povlacenje ponude je moguce pod uslovom da izjava ponudioca o tome
stigne ponudenom pre ili najkasnije istovremeno sa ponudom. U takvim slu-
Cajevima smatra se da ponuda nije ni stupila na snagu. Pravilo vazi i kod neo-
pozivih ponuda na osnovu Cega se zakljucuje da Konvencija pravi razliku iz-
medu radnje povlacenja ponude i njenog opoziva. Za razliku od povlacenja,
koje je moguce uciniti najkasnije u vreme kada ponuda stigne ponudenom
(Clan 15), opoziv ponude moguc je sve do trenutka zaklju¢enja ugovora (¢lan
16).

Prema Konvenciji su sve ponude opozive, osim onih kod kojih je poseb-
no naznaceno da su neopozive. Pored toga, neopozive su i ponude kod kojih
karakteristike sluCaja ukazuju da je ponudeni razumno verovao da je re¢ o
neopozivoj ponudi.2? Svojstvo neopozivosti se, u praksi, ponudi moze dati na
razli¢ite nacine. Najjednostavniji slucaj je kada se oznaci da je re¢ o neopozi-

24 Enterprise Alain Veyron v. Soc. E. Ambrosio od 26 aprila 1995, dostupno na
http://cisgw3.law.pace.edu/cases/950426f1 . html

25 Reé je o sudu druge instance.

26 Adamfi Video Production GmbH v. Alkotok Studiésa Kisszovetkezet, odluka Me-
ropoliten suda u Budimpesti od 24 marta 1992, dostupno na http://cisgw3.law.pa-
ce.edu/cases/920324h1.html

27 Pratt & Whitney v. Malev, The Hungarian Airlines, dostupno na
http://cisgw3.law.pace.edu/cases/920925h1.html
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voj ponudi ili se predvidi da ona nece biti opoziva u odredenom vremenskom
periodu.3? Takode, ponudilac moze odrediti taan datum do kada ¢e smatrati
da ga ponuda obavezuje, ali i druge okolnosti, osim izriCitog naznacenja, mo-
gu na to uputiti. Tako, na primer, kada ponudilac jednom gradevinskom pra-
duzecu uputi ponudu za snabdevanje gradevinskim materijalom, znajuci da ¢e
taj materijal biti potreban ponudenom tek pod uslovom da dobije posao za ko-
Jije, zajedno sa jos nekoliko firmi, konkurisao, tada ne bi bilo razumno da po-
nuda ne obavezuje ponudioca u odredenom vremenskom periodu.3!

Uredenje pitanja opozivosti ponude na pomenuti nacin priblizava se shva-
tanju karakteristicnom za common law pravne sisteme, gde se u vecoj meri in-
sistira na njenoj opozivosti, za razliku od kontinentalnih pravnih sistema kod
kojih je ponuda, po pravilu, neopoziva.32

Izjava o opozivu moze se uciniti usmenim putem, osim ako za medusob-
ni odnos stranaka nije merodavna Konvencija u verziji u kojoj je stavljena re-
zerva u skladu sa ¢lanom 96, kada je obavezna njena pismena forma.33

30 Medutim, i ovde su moguée sporne situacije iako je pravilo, na prvi pogled, ve-
oma jasno. Na primer, kada ponudilac u svojoj ponudi izjavi "ako ne dobijem odgovor u
roku od 10 dana ponuda viSe nece vaziti", moze se postaviti pitanje da li je on na ovaj
nacin ponudu ucinio neopozivom, ili je samo Zeleo da precizira vreme trajanja ponude?
Cini se da se sa dobrim argumentima mogu braniti oba odgovora zbog ¢ega bi bilo ko-
risno da ponudilac u ponudi pitanje njene opozivosti uredi tako da ne ostavi mesta za
razli¢ita tumacenja. Detaljnije o ovome kod Farnsworth, E.A. Formation of Contract u
International Sales: The United Nations Convention of Contracts for the International
Sale of Goods, urednici Galston & Smit, 1984, str. 3-9 do 3-11.

31 0O ovome detaljnije kod Hannold, O. J., Uniform Law for International Sales of
Goods,under the 1980. United Nations Convention, Hag, Kluwer Law, 1999, str 163.

32 Pravilo o opozivosti ponude u Beckoj konvenciji sustinski se razlikuje od pravi-
la postavljenog doma¢im Zakonom o obligacionim odnosima, koji predvida da je ponu-
da za zakljuéenje ugovora neopoziva. Clanom 36. stav 2. ZOO je predvideno da se po-
nuda moze opozvati "samo ako je ponudeni primio opoziv pre prijema ponude ili isto-
vremno sa njom". Sli¢no resenje sadrzi i Nemacki gradanski zakonik u §130(1)(2). Me-
dutim, dopustanjem izuzetaka od opozivosti ponude, i to "a) ako je u njoj naznaceno, bi-
lo time $to je odreden rok za prihvatanje ili na drugi nacin, da je neopoziva, ili b) ako je
ponudeni razumno verovao da je ponuda neopoziva i ponasao se saglasno tome.", Kon-
vencija se ipak priblizava resenju nasegi slicnih zakona.

33 Clanom 12. Konvencije je predvideno da "bilo koja odredba kojom se dozvolja-
vadase ... ponuda, prihvatanje ili druga indikacija o nameri u¢ine na neki drugi nacin
a ne u pismenoj formi, nece se primeniti u slucaju kad bilo koja strana ima svoje sediste
u drzavi ugovornici koja je dala izjavu na osnovu ¢lana 96. ove konvencije. Strane ne
mogu da odstupe od ovog Clana ili da izmene njegovo dejstvo".
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U praksi se ponuda i prihvat najcesce izrazavaju pismenim putem i
tada pravo ponudioca da opozove ponudu prestaje u trenutku kada ponu-
deni otposalje izjavu o njenom prihvatanju. To je uredeno clanom 16. stav
1., po kome "Sve dok se ugovor ne zakljuci, ponuda moze da se opozo-
ve, ako opoziv stigne ponudenom pre nego Sto je on otposlao svoj pri-
hvat". Nije, dakle, bitno da li je izjava o prihvatu i stigla ponudiocu, vec¢
da ju je on poslao. Ako se ima u vidu da, kada strane komuniciraju pisme-
nim putem, ugovor nastaje u momentu kada izjava o prihvatu ponude
stigne ponudiocu, onda ponuda, u tim slucajevima, fakticki prestaje da
bude opoziva i pre trenutka zaklju¢enja ugovora.3*

Razdvajanje momenta u kome prestaje pravo na opoziv ponude od
trenutka u kome nastaje ugovor ima za posledicu da, suprotno opstem
pravilu o opozivosti ponude,> samim &inom odasiljanja njenog prihvata
svaka ponuda postaje neopoziva. To, medutim, nece biti slucaj kada se
ugovor zakljuéuje izvrenjem neke radnje,3® posto tada prihvat ponude
proizvodi dejstvo od momenta kada je radnja izvrSena, zbog ¢ega u istom
trenutku nastaje ugovor i prestaje pravo ponudioca da ponudu opozove.

Kada ponudilac primi izjavu o odbijanju ponude od strane ponude-
nog, on vise nije vezan njom i ne mora je i dalje drzati otvorenom cak i
ako rok za prihvat nije istekao. U odnosu na ovo pitanje Konvencija ne
pravi razliku izmedu opozivih i neopozivih ponuda.

Izjava o odbijanju ponude moze biti data izricito, ali i precutno ako
odgovor na ponudu "... sadrZi dodatke, ograniéenja ili druge izmene..."3’

34 Clanom 18. stav 2. Konvencije predvideno da "prihvatanje ponude proizvodi dejstvo
od trenutka kada izjava o saglasnosti stigne ponudiocu", a clanom 23. je predvideno da se ugo-
vor smatra zakljuCenim "u trenutku prihvatanja ponude u skladu sa odredbama ove konven-
cije."

35 Pravilo je da su sve ponude opozive osim: "ako je u njoj naznaceno, bilo time §to je
odreden rok za prihvatanje ili na drugi nacin, da je neopoziva" i "ako je ponudeni razumno
verovao da je ponuda neopoziva i ponasao se saglasno tome" (Clan 16. stav 2. tac. a) i b)).

36 Clan 18. stav 3. Konvencije predvida da prihvatanje ponudenog moze biti izrazeno iz-
vrsavanjem neke radnje, kao $to je ona koja se odnosi na odsiljanje robe ili placanje cene, bez
obavestenja ponudioca, ako to proizlazi na osnovu ponude, prakse koju su strane izmedu se-
be uspostavile ili obic¢aja. Tako ucinjeno prihvatanje proizvodi dejstvo u trenutku kad je rad-
nja izvrSena pod uslovom da je ona izvrSena u predvidenim rokovima (propisanim clanom 18.
stav 2.).

37 Clan 19. stav 1. Konvencije glasi: "Odgovor na ponudu koji ukazuje na prihvatanje, a
koji sadrzi dodatke, ogranicenja ili druge izmene jeste odbijanje ponude i predstavlja obratnu
ponudu".
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Tada se smatra da ponudeni nije prihvatio ponudu ve¢ da je ucinio kon-
traponudu. Od ovog pravila moguca su dva izuzetka: prvi, kad ponudeni
u odgovoru na ponudu unese nove uslove ali tako da oni sustinski ne me-
njaju uslove ponude, a ponudilac ne stavi prigovor na razlike,3® i drugi,
kad stranke svojom voljom odstupe od odredbi Konvencije3? predvidaju-
¢i neko drugo resenje za svoj ugovor (na primer, dogovore se da ¢e se Cu-
tanje tumaciti kao prihvatanje ponude).

2.3. Prihvat ponude

Prihvatom ponude u smislu Konvencije smatra se "izjava ili drugo
ponasanje ponudenog koje ukazuje na saglasnost sa ponudom" (¢lan 18.
stav 1.). U praksi medunarodne trgovine ponudeni najc¢esce prihvat ponu-
de izrazava posebnom izjavom, ali moguce je, i Konvencija dopusta, da
on to ucini i drugim radnjama pri cemu njegovo cutanje ili necinjenje, sa-
mo po sebi, ne znaci da je dao pristanak na ponudu (¢lan 18. stav 1.).

Izjava o prihvatu ponude proizvodi pravno dejstvo tako Sto obavezu-
je ponudioca od trenutka kada je primi. Prihvat ponude koji mu pristigne
posto je istekao rok koji je za to odreden u ponudi ili, ako takvog roka ne-
ma, po isteku razumnog roka, ne proizvodi pravno dejstvo i ne obavezu-
je ponudioca. Kod ponuda usmeno saopstenih prihvat mora biti ucinjen
odmah, osim kada okolnosti ne ukazuju na suprotno (¢lan 18. stav 2).

Navedeno pravilo, medutim, korigovano je ¢lanom 21. Konvencije,
po kome zadocneli prihvat, ipak, moze proizvoditi pravno dejstvo, ali ne
sam po sebi ve¢ pod uslovom da ponudilac potvrdi da je sa njim saglasan
(stav 1.). Ali, ako se iz pismena sa zakasnelim prihvatom ponude "vidi da
je bilo poslato u takvim okolnostima da bi stiglo ponudiocu na vreme da
je njegov prenos bio redovan", tada ¢e ono imati pravno dejstvo i dove-
S¢e do nastanka ugovora (stav 2. ¢lana 18.). U ovim okolnostima zaklju-
cenje ugovora moze spreciti jedino ponudilac i to tako Sto ¢e odmabh izja-
viti da se ne smatra vezanim ponudom.

38 Prema odredbama stava 3. ¢lana 19. ponudilac bi morao bez neopravdanog od-
laganja da stavi usmeno prigovor na razlike ili da posalje obavestenje u tom smislu. Ako
on tako ne postupi, ugovor ¢e biti zakljuCan "prema sadrzini ponude saizmenama koje
se nalaze u prihvatanju".

39 One to mogu da uéine na osnovu ¢lana 6. Konvencije, s obzirom da su odredbe
o zaklju€enju ugovora, kao i Konvencija u celini, dispozitivne prirode.
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Osim izjavom, ponudeni moze svoju volju da prihvati ponudu i zakljuci
ugovor izraziti i odredenim ponasanjem. To mogu biti kako radnje izvrSenja
ugovora, na primer odasiljanje stvari ili placanje cene, tako i radnje koje ima-
juneki drugi cilj ali na osnovu kojih se zakljuCuje da je ponuda prihvacena, na
primer, kada ponudilac posalje robu ponudenom bez njegovog izriCitog traze-
nja, pa ovaj dalje raspolaze njome u svoje ime i za svoj ra¢un.*

Kod ovakvih, precutnih prihvata ponude, moguce je da dode do nespora-
zuma usled toga Sto ponudilac i ponudeni mogu imati razlicita shvatanja o dej-
stvu preduzetih radnji. Da bi se ovi nesporazumi u Sto vecoj meri izbegli, a u
cilju pravne sigurnosti stranaka, Konvencija predvida uslove pod kojima takvi
prihvati proizvode pravno dejstvo. To su: da je ponudilac to mogao ocekivati
na osnovu toga sto je to izri¢ito dopustio u ponudi, ili da to proizlazi na osno-
vu uspostavljene prakse izmedu ponudioca 1 njegovog partnera, ili da je takav
prihvat uobicajen (stav 3. €lana 18.).

Prihvat ponude mora da odgovara ponudi da bi doveo do zakljucenja ugo-
vora. Eventualni dodaci, ogranicenja ili druge izmene ponude u izjavi o nje-
nom prihvatu nece se smatrati prihvatom ve¢ odbijanjem, s tim Sto ce se takva
izjava ponudenog tretirati kao nova ponuda (upucena prvobitnom ponudiocu).

Navedeno opste pravilo, medutim, primenjuje se samo onda kada su do-
punski uslovi u prihvatu ponude takvi da sustinski menjaju ponudu.*! Radi po-
jasnjenja, u stavu 3. ¢lana 19. navedeni su, primera radi, takvi sluCajevi i to su:
promena cene, placanje, kvalitet i koliina robe, mesto i vreme isporuke, obim
odgovornosti jedne ugovorne strane ili naCin reSavanja sporova.

U svim ostalim slucajevima, odnosno kada ponudeni u odgovor na ponu-
du unese nove uslove koji sustinski ne menjaju ponudu, prihvat ponude ¢e pro-

40 U vecéini evropskih pravnih sistema se sama radnja zadrzavanja stvari i postupa-
nja njome na nacin koji ne ukazuje na volju da se vrsi svojinska vlast ne dovodi do pri-
hvata ponude, osim ako utvrdena praksa medu strankama ne ukazuje na suprotni zaklju-
cak. Nase Opste uzanse (uzansa br. 34) su, pored precutnog raspolaganja robom navo-
dile i sledece situacije kao primere precutnog prihvata: 1. kada jedna stranka preda dru-
goj dokumente na osnovu kojih se moze raspolagati robom pa druga strana te dokumen-
te primi; 2. kada kupac robu koja mu je prodata "na ogled" "na probu", "po videnju", ne
vrati u roku koji je ugovoren kao rok za njegovo izjasnjavanje; 3. kad vozar ili Spediter
primi robu s naznacenom adresom primaoca; 4. kad skladistar primi robu bez odrednog
naloga.

41 Stavom 2. ¢lana 19. je predvideno da "...odgovor na ponudu koji ukazuje na pri-
hvatanje ali koji sadrzi dopunske ili razlicite uslove koji sustinski ne menjaju uslove po-
nude predstavlja prihvatanje...."
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izvesti dejstvo zakljucenja ugovora i to "prema sadrzini ponude sa izmenama
koje se nalaze u prihvatanju" (stav 2. ¢lana 19).*2 Ponudilac moze da spre¢i
nastanak ugovora pod ovim uslovima ali mora u tom smislu odmah, bez neo-
pravdanog odlaganja da stavi usmeni prigovor na razlike ili da posalje odgo-
varajuce obavestenje. U suprotnom, ugovor ¢e nastati i to u trenutku kada pri-
hvat ponude pristigne ponudiocu.

I prihvat ponude je, kao i ponudu, moguce povuci pod uslovom da povla-
cenje prihvata stigne ponudiocu "pre ili u trenutku kada bi prihvatanje proiz-
velo dejstvo” (Clan 22.). Ovo pravilo je komplementarno sa pravilom posta-
vljenim u ¢lanu 23, po kome je ugovor o prodaji zakljucen "u trenutku prihva-
tanja ponude u skladu sa odredbama ove konvencije". Odredbe o vremenu za-
kljuCenja ugovora su u Konvenciji ovim u potpunosti zaokruzene, $to i jeste
bio cilj s obzirom da je to pitanje od presudnog uticaja na mnoge obaveze ugo-
vornih strana (Sto, medutim, nije slucaj i sa mestom zaklju¢enja ugovora te o
tom pitanju Konvencija se uopste ne izjasnjava).

Zakljucak

Stupanjem na snagu BecCke konvencije ucesnici medunarodnih trgovin-
skih transakcija Cija se sedista nalaze u drzavama ugovornicama dobili su na
pravnoj sigurnosti jer ve¢ u momentu zaklju¢enja ugovora mogu znati da ¢e u
slucaju spora biti primenjene njene odredbe, pod uslovom da se nisu drugaci-
je dogovorili. Re€ je o medunarodnom aktu u kome su odnosi ugovornih stra-
na dobro izbalansirani 1 njegova primena pogoduje stranama ugovornicama
zbog toga Sto im obezbeduje uravntozen polozaj u ugovoru.

42 To je, na primer, veoma razli¢ito od domaéeg prava koje u ¢lanu 41. Zakona o
obligacionim odnosima pradvida: "Ako ponudeni izjavi da prihvata ponudu i istovreme-
no predlozi da se ona u neCemu izmeni ili dopuni, smatra se daje ponudu odbio i da je
sa svoje strane ucinio drugu ponudu svome ranijem ponudiocu". Zbog toga se preporu-
Cuje da domace stranke uvek stave prigovor na razlike u odgovoru na ponudu ako se sa
njima ne slazu, jer u suprotnom moze do¢i do zakljuCenja ugovora prema onome Sto je
ponudeni predvideo. Na istom stanovistu je Kazuaki, S., kada ukazuje da u takvim slu-
Cajevima ponudilac mora da prigovori i na najmanje izmene sadrzane u odgovoru na po-
nudu i samo kada se taj prigovor ucini bez odlaganja odnosno odmah u usmenoj komu-
nikaciji, prihvat ponude koji sadrzi dopune ili razliCite uslove smatrace se kao odbijanje
ponude. Ako on tako ne ucini odgovor ponudenog Ce se smatarati prihvatom ponude i
ugovor ¢e biti zakljucen pod uslovima navedenim u odgovoru na ponudu. Kazuaki, S.,
Formation on International Contracts under the Vienna Convention: A Shift above the
Comparative Law u Dubrovnik Lectures, Oceana, 1986, str. 125.
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Kada je o zakljucenju ugovora, posebno, re¢, odredbe Konvencije rezul-
tat su kompromisa izmedu razliCitih reSenja koja o tome postoje u uporednom
pravu. Tako je opste pravilo o opozivosti ponude blize reSenju common law,
ali ga znaCajni izuzeci priblizavaju shvatanju o njenoj neopozivosti karakteri-
sticnom za kontinentalna prava. Takode, zahtev da u ponudi za zakljucenje
ugovora budu ukljucene i odredbe o ceni ovu konvenciju ¢ini manje fleksibil-
nom u odnosu na veci broj nacionalnih prava koja taj zahtev ne postavljaju kao
uslov za zakljucenje trgovackih ugovora o kupoprodaji.

Ovo kompromisno resenje, koje je netipicno i novo u uporednom pravu,
zahteva od strana koje zaklju¢uju ugovor o medunarodnoj prodaji robe koji je
u rezimu Becke konvencije da se sa njim upoznaju i svoje aktivnosti u zaklju-
¢enju ugovora njemu prilagode. Protivurecnost izmedu ¢lanova 14. 1 55. Kon-
vencije, koji ureduju pitanje zakljuCenja ugovora putem ponude i njenog pri-
hvata, za strane ima posebni znacaj utoliko Sto bi trebalo da imaju u vidu da
je najsigurnije da ponudu sacine tako da u sebi obavezno sadrzi i odredenje
cene na nacin kako je to predvideno Konvencijom. U suprotnom slucaju, ne
bi se moglo sa potpunom sigurnoscu predvideti kako ¢e sud ili drugi nadlezni
forum postupiti kada reSava spor, Sto moze izneveriti ocekivanja koja su ugo-
varaci imali kada su stupali u ugovorni odnos.

Katarina Jovicié, LLM
Institute of Comparative Law, Belgrade

FEW QUESTIONS CONCERNING AN OFFER
AND ACCEPTANCE ACCORDING
TO VIENNA CONVENTION

An assent on elements of a contract is essential when concluding it
and it can be analysed by means of an offer and its acceptance in case
contracting parties exchange their statements in that way. This question
is especially interesting in cases of international contracts, since contrac-
ting parties are from different countries and they regularly don't speak
the same language, so they come across problems and obstacles in com-
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munication. Beside that they often interprete law terms when using them
differently, because they belong to different legal systems — so the parties
can have quite different attitude concerning offer and its acceptance and
their legal importance, the offer liability regarding its terms or whether
it is boundary at all, about the importance of additional or different terms
of an offer in acceptance statement and similar.

Exchange of goods and services at the international market takes pla-
ce significantly according to regime of Vienna Convention on contracts
for the international sale of goods which now already counts 60 acceded
countries. Reaching an assent of will by means of an offer and its accep-
tance accordning to regulations of this Convention is the subject to be
studied in this work — firstly, we have to discuss the question of obliga-
tory terms which must be fullfiled in order to create a statement which is
to be considered as an offer. Concerning the above mentioned, the spe-
cial attention is to be paid to contradictions occurring in the articles 14
and 55 of the Convention for in law theory as well as in case law diffe-
rent positions regarding their meaning are to be found. In addition to that
the regulations are analysed which bring under the control of law the qu-
estions of legal effect of an offer and its acceptance. They are interesting
because they represent the result of compromises based on different con-
cepts existing in comparative law.

Key words: International trade; offer, acceptance;Vienna Conven-
tion



